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PRESSE.

ILY A DIX ANS, PAULINE LAIGNEAU A FONDE AVEC SON MARI
CHARIF DEBS, GEMMYO, UNE MARQUE DEVENUE L'UN DES
FLEURONS DE LA JOAILLERIE FRANCAISE. En 2018, elle lence
un podcasl sur sa vie d'entrepreneure, En seulemeni iroiscns,
ilestle plusécouté dans la caiégorie business avec 450000
cudileurs mensuels. Pouline ¢ ensuite créé Demicn, un pro-
gremme de formations pour entreprenaurs qui c déja cccom-
pagné desmilliers de personnes. Elle hobite désorrais un pefit
village cuil'e complétemen séduile dans le canton de Luceme
eivieni régulidrement & Genéve en vue de 'ouveriuie de sa
boutique. Lo premi@re en Suisse, mcis sirement pas lo dermniére.

ELLE SUISSE. POURQUO] VENIR HABITER EN SUISSE? QUEST-CE
QUI VOUS PLAIT DANS CE PAYS?

PAULINE LAIGMEAU. J'ai déméncgé en Suisse cprés étre [ité-
ralement lombée cmoureuse du peys. J'ettoul simplerrenieu
un coup de foudre géographicue. J'c pprécie parliculigrement
I'étot d'esprit des Suisses: «Dire ce cue I'on fait et faire ce que
l'on dit.s Le sens du respeciel des responsakilités me parle
également beaucoup. Sans parler de lo nolure, des poysoges.
Jene m'enlasse jomais.

ELLE SUISSE. COMMENT A COMMENCE L'AVENTURE GEMMYO?
PL. Quand|'ai di choisir ma
bague de fiancailles, je sou-
haitais un bijou design, per
sonnalisable et accessible.
En poussant la porte des
joailliers de la place Ven-
déme & Paris, je ne me suis
pas sentie @ l'aise et nous
avons décidé de créer avec
mon futur mari, Charif Debs,
une marque de joaillerie
online avec un conceptinno-
vant: de trés belles pigces
proposées dans une
ambiance détendue et cha-
levreuse. Forfe du succés
rencontré depuis dix ans, la
marque propose désormais
ses créations dans 5 bou-
tiquesimplantées a Paris, Lyon, Toulouse et Bruxelles. Une autre
approche de la jodillerie et des prix variés en fonction du cheix
des plerres el métaux précieux.

ELLE SUISSE. N'EST-CE PAS TROP AMBITIEUX DE VENIR
SIMPLANTER A GEMEVE, CAPITALE DE LA JOAILLERIE? QU'EST
QUI VOUS DIFFERENCIE DES AUTRES?

P.L. Noire coeur de marché est surioutla population locale qui
cherche des alternatives aux grandes maisons traditionnelles.
MNousvoulons attirer des clients quiveulent une marque plus
confidentielle, inlimiste, chaleureuse. La population genevoise
esthabituée au monde de lajoaillerie, mais pas de la maniére
dont nous 'envisage ons chez Gemmyo. Quand on rentre chez
nous, on ne se sent pasintimidés. C'est cet étal d'esprit quia
fait notre succés en France. Installer Gemmyo & Genéve était
unréve. C'estun bel aboutissement.

ELLE SUISSE. GEMMYO, VOTRE PODCAST, DEMIAN. COMMENT
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" POURMOI
LE SECRET

ESTDE
REUSSIR

A DEVEIOPPER
NOS TAENTS

ELLE SUISSE

ARRIVEZVOUS A TOUT GERER?

P.L. Ce n'est pas tous les jours facile. Mais nous avons la
chance d'étre entourés de personnes qui croient autant que
nous en nolre projel. J'ai plusieurs équipes, plus de 60 colla-
borateurs qui se donnent & fond, ce qui me permet de me
concentrer sur le développement de Gemmyo. Pour moi, le
secret est de réussir & développer nos talents, de leur donner
envie de fravailler ensemble et de leur transmetire notre vision.

ELLE SUISSE. VOTRE ROUTINE ET RITUEL BEAUTE POUR VOUS
SENTIR BIEN, POUR VOUS RESSOURCER?

P.L. Un bon sommeil est pour moi une irés bonne routine
beauté. C'estla clé pour aveir confiance en soi, 2ire de bonne
humeur et productif. Le sport en extérieur a aussi une place
imporiante dans mavie. Randonnée, course & pied, baignade
dans e lac méme en hiver. Etre en osmose avec la nature.

ELLE SUISSE. YOS CONSEILS POUR DES FUTURS JEUNES ENTRE-
PRENEURS? QUELLES SONT A VOTRE AVIS, LES QUALITES QU'IL
FAUT AVOIR POUR REUSSIR?

PL. llfaut se connailre soi-méme, saveirlaoul'onestbonetla
o on ne |'est pas. Sil'on pense que I'on est bon partout, on
risque de ne passentourer desbonnes personnes, |l faut aussi
&tre honnéte avec soi-
méme, savolr regarder la
vérité enface etl'assumer.
Et puis, ne pas avoir peurde
passer a I'action. Oser se
lancer et arréler de réflé-
chir.

ELLE SUISSE. DES REGRETS?
MOMENTS DE DIFFICULTES,
D'ECHECS, DE DOUTES QUE
VOUS AURIEZ VECUS?

PL. Je suis passée par des
périodes de hauts, mais
aussi de trés bas, notam-
ment au bout de 6, 7 ans
avec Gemmyo. Lentreprise
se développait bien, mais
j'ai commencé & avoir des
doutes, & me poser des questions. Esl-ce que j'avaisenvie de
continuer? Est-ce que |'avais envie de tester et de découvrir
de nouvelles choses? Le lancement de mon propre podcasta
correspondu & un besoin de rencuveau. Cela m'adonné une
belle et nouvelle énergie.

ELLE SUISSE. QUELS SONT VOS PROJETS? YOS REVES?

P.L. Beaucoup de réves. Poursuivre |'ouverture de bouliques
Gemmyo al'international, notamment & Zurich. Un autre réve
serait de continuer a développer Demian et d'en faire une
marcue de référence dans le monde du développement per-
sonnel et de |'entrepreneurial. Concernant mon podeast, je
suis fré s écoutée en Suisse. Un podeast aux couleurs locales
aurait donc toute sa place, et mettre en avant des entrepre-
neurs suissesme plairait beaucoup. Iy en a énormément et le
secteurdu business tait partie de 'ADN du pays. De plus, tous
mes collaborateurs quitravaillent pour le podeastetlesforma-
tions Demian sontbasésen Suisse. @
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